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Varje dag om  
små och medel-  
stora företag
�Q vill du läsa om på  
Di Entreprenör? Tipsa oss  
entreprenor@di.se
�Q 650 00

MALMÖ

I ett pressmeddelande till eur opeisk fack -
press  döljer sig ett avgör ande genombr ott 
för maskinb yggarna Ce De Group .

För för sta gång en låter Volv o en extern 
leverantör bygga och leverera special -
maskiner under Volv os varumärk e.

Pimpning på hög sta ing enjör snivå alltså.

”Volvo CE signs agreement 
with Ce De Group to o� er 
 specialized machines in 
 Europe” står det i rubriken  
på pressmeddelandet från 
Volvo.

Specia lma sk iner
Det utökade erbjudandet som 
den rubriken talar om syftar 
direkt på ett gäng högt spe-
cialiserade maskinbyggare  
i Malmös norra industriom -
råde.

”Volvo Construction 
Equipment Region Europe 
har skrivit ett partneravtal 
med svenska Ce De Group AB 
som gör ett större spann med 
specialistmaskiner tillgäng -
ligt genom Volvo CE Euro-
peans distributionsnätverk”, 

heter det vidare i Volvos 
pressrelease.

Vd Göran Bredinger på 
 Ce De Group har svårt att be-
härska sin stolthet när han 
förklarar vad överens-
kommelsen med Volvo om 
partnerskap betyder:

”Volvo har aldrig gjort en 
liknande överenskommelse 
med en extern leverantör. Vi 
ska alltså bygga special-
maskiner här i Malmö som 
sedan ska säljas under Volvos 
eget namn av deras återför-
säljare över hela Europa”, 
 säger Göran Bredinger.

Mer krasst uttryckt betyder 
det också att Ce De Group får 
möjligheten att få ut sina spe-
cialmaskiner och applikatio -
ner hos 32 återförsäljare över 

hela Europa som sammanlagt 
omsätter cirka 18 miljarder 
kronor inom Volvo CE.

Terrängtruckar, järnvägs-
maskiner som går både på 
räls och på hjul, maskiner för 
borrning eller pålning, olika 
skogsapplikationer som den 
egenutvecklade stubbröjaren, 
tunnelmaskiner för rensning 
av vägtunnlar är exempel på 
vad Ce De Group ska tillföra 
Volvos återförsäljare.

”Våra specialmaskiner kan 
nu säljas genom Volvo CE:s 
försäljningsnätverk i Europa. 
För oss är det ett oerhört 
 erkännande och samtidigt en 
stor kommersiell möjlighet ” 
säger Göran Bredinger.

Breddar kundbasen
Och det hela blir inte sämre 
av Volvos lovord:

”Jag ser framför mig att 
kombinationen av Ce Des 
 kvalitetskunnande och Volvo 
CE:s basmaskiner kommer att 
ge högre volymer åt de nuva-
rande individuella specialist -
maskinerna”, säger Magnus 
Rieger, nordisk marknadschef 
för Volvo CE Region Europe.

”Överenskommelsen är 

idealisk för Volvo CE för att 
växa på nya områden. Det ger 
oss ökande intäkter och gör 
det möjligt för oss att arbeta 
med en bredare kundbas med 
utmärkta kvalitetsproduk-
ter”, säger Esbjörn Fritzell, 
global a�är sutvecklingschef 
på Volvo CE.

Anp assar basmaskin er
Nu är Volvo CE inte någon ny 
bekantskap för Ce De Groups 
båda delägare Göran Bre-
dinger och Håkan Johannes-
son som i � era år har försett 
beställare med specialanpas-
sade basmaskiner från bland 
annat Volvo.

Ce De Group designar, byg -
ger och monterar special-
aggregat åt breda beställar-
grupper. 

Utöver Volvo står också 
 Atlas Copco högt på sam-
arbetslistan precis som stål-
verksleverantören Sund Bir -
sta från Sundsvall.

Tillsammans med Atlas 
Copco Rock Drills har  Ce De 
Group ett avancerat samar -
bete och utvecklat nya pro-
dukter för underjordsarbete. 
En ny maskinserie är klar för 

lansering där ingenjörer från 
både Atlas Copco och Ce De 
Group står på patenthand-
lingarna.

Får  �Á�H�U funk tion er
Byggbolaget Peab är en 
 annan kund och köper till 
 exempel grävmaskiner som 
utrustats med borriggar och 
som är hydrauliskt breddbara 
för att bli stabila. Att skifta 
mellan skopa och borrigg går 
på någon timme.

På en sådan basmaskin 
med ett försäljningspris på 
1,5 Mkr kan Ce  De Group til l -
föra sin utrustning för cirka 
400 000 kronor.

En pimpning på hög tek -

nisk nivå som ändå är billi -
gare för kunden än att  beställa 
en specialmaskin.

Gas ell plats  i  sik tet
Och nu är det bara expansion 
som gäller.

Om någonting inte gått på 
räls är det möjligen att Ce  De 
Group missade att på nytt 
kvala in som Di:s Gasellbolag 
när �nanskrisen 2008 brom -
sade expansionen:

”Men nu ska vi dit igen”, 
 säger de båda mästerpimpar-
na Göran Bredinger och 
 Håkan Johannesson.
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lars.tulin@di.se
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NÖJDA ÄGARE. Ce De 
Groups vice vd Håkan 
 Johannesson och vd Göran 
Bredinger.  FOTO: LARS TULIN

De ska vässa Volvo
Volvo CE lägger ut specialanpassning på skånsk maskinbyggare

PÅ BESTÄLLNING. En borrigg som byggs av Ce De Group.

PÅ DJUPET. Ce Des tunnelmaskiner.

�Q�QDi  FAKTA
Ce De Group
�Q 2010/2011:  
127 Mkr.Prognos 
2011/2012: 160 Mkr.
�Q 2010/2011:  18,1 
Mkr. Prognos 2011/2012:  
I nivå med 2010/2011.
�Q anställda: 59.
�Q Göran Bredinger 

51 procent och Håkan 
 Johannesson 38 procent.
Övrig ledning: 11 procent.
�Q Bredinger och 
 Håkan Johannesson   
är också Årets företagare  
i Malmö 2010 och Årets 
 företagare i Skåne 2011. 


